S'ENGAGE A FOURNIR DES SOLUTIONS TECHNOLOGIQUES ECO-EFFICACES
POUR UNE INDUSTRIE COMPETITIVE ET RESPONSABLE




CAPITAL & BREF HISTORIQUE

2014 : Lauréat phase 1 du Concours Mondial de I'Innovation
(PIA /Bpifrance)

= 2015 : Lauréat phase 2 du Concours Mondial de I'lnnovation

Capital (PIA /Bpifrance)
social = 2016 : Lauréat des concours ARCELORMITTAL / EDF / PEXE / H2020 /
306 k€ REGION

= 2017 : AK 1 = 600 k€ equity + 500 k€ dettes bancaires + 250 k€ avance
remboursable +250 k€ subvention

= 2018 : Preuve de concept (TRL8) / 5 brevets / Label World Alliance

2019 : 400 k€ de commande et premiére vente de notre solution Eco-
Stock® en crédit bail (BNP)
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PROBLEMATIQUES ET
ENJEUX POUR L'INDUSTRIE




COMMENT GENERER DES
BENEFICES TOUT EN REDUISANT
LES EMISSIONS DE CO,, ?



50 % DE L'ENERGIE EST CONSOMMEE SOUS FORME DE CHALEUR
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La priorité = efficacité énergétique et valorisation de chaleur fatale



Les CAPEX des solutions

conventionnelles de valorisation
de chaleur ne sont pas adaptés
aux petites et moyennes usines
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LE COEUR DE CIBLE 7




LES SECTEURS INDUSTRIELS CONCERNES




LE GISEMENT DE CHALEUR (FRANCE)




LE CCEUR DE CIBLE (FRANCE)




CHALEUR RESIDUELLE PROPRE A
HAUTE TEMPERATURE
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NOTRE INNOVATION
TECHNOLOGIQUE
INDUSTRIELLE




LE PRINCIPE DE FONCTIONNEMENT



file:///C:/Users/Pascal/Desktop/SynologyDrive/8-Business/2. DOCUMENTATION COMMERCIALE/PRESENTATION ETC/ECOSTOCK.mp4
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NOTRE MODELE
ECONOMIQUE




BUSINESS MODEL

@,

DIAGNOSTIC ENGINEERING \ @ /4 IMPLEMENTATION PERFORMANCE
@ X Mois

Offre sur mesure

FINANCING SOLUTION

e D
Coeur de cible : industrie lourde et BI Tiers-Financeurs Activités principales : MOE < TME,
Avantages:  Réseau de 1/3 financeurs Intégrateurs MOA > TM€E. Avantages :
Etude des coproduits 1 seul interlocuteur
Spécialisation stockage - ) Automatisme et digitalisation

Intégre l'ensemble de la chaine de valeur
S'appuie sur des tiers-investisseurs pour financer ses solutions pour ses clients.
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RELAIS DE CROISSANCE POUR LE STOCKAGE DE CHALEUR

o
- S

- ~
s Heat To Heat S Power To heat

\\.“—,/

Heat To Power Power To Power





file:///C:/Users/Pascal/Desktop/SynologyDrive/8-Business/2. DOCUMENTATION COMMERCIALE/PRESENTATION ETC/Assemblage et flux de chaleur.mp4
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1ERE VENTE : CERAMIQUE (CCEUR DE CIBLE)

> Besoin = chaleur pour séchage et cuisson 110
> Gisement = Chaleur fatale du four de cuisson
> Solution = 2 Eco-Stock® en paralléle W 24 k€/an
> CA = 200 k€HT
= Crédit Bail

= BNP paribas

CAPEX k€ 200 (facturé au crédit bailleur)
| OPEX k€/an 1 (& la charge du end-user)
| Subvention % 55
‘quings MWh/ an 480
| Savings k€ / an 35
| Savings t CO,/ an 100
| ROI an 5

Des économies dés la 1" année sans aucun investissement pour |'industriel
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Chaleur décarbonnée

Valorisation de chaleur Valorisation d’électricité

Electricité décarbonnée






PERFORMANCE : DEPHASAGE

»

»
Sens de
I’écoulement

P
<«

Sens de
I’écoulement

Conforme aux prédictions numériques
Performances de I'Eco-Stock® validées
Business cases validés

Capacité : 2 MWh (a 600°C)

EROI = 63 ; EBPT = 6 mois

Emissions de CO,/180 vs Gaz Naturel



COMMENT S’ IMPOSER

Rentabilité

Performances Techniques

Béton Sels fondus Sable
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DISTINCTIONS
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CONCLUSIONS
PERSPECTIVES




CONCLUSIONS & PERSPECTIVES
> Eco-Stock® :

" Robuste, Efficace (rendement 90%) et autonome

= Durable (sans aucune matiére rare, et des MWh 180 fois émetteur de CO2 que le Gaz Naturel)

= Rentable et finangable par les tiers investisseurs ( ROl 3 a 10 ans et peut risqué)

» Eco-Stock® peut

= lisser, Déphaser et Transporter la chaleur
® Valoriser des gisements intermittents

= Peut fournir de la chaleur haute température et décarbonnée

» Une équipe
= ]2 personnes compétentes et passionnées
®= De plus en plus reconnue (Ministéres, ADEME, ATEE, Clients,...)

= Plusieurs fois récompensées pour ses travaux (Bpi, Europe, ArcelorMittal,...)
» Un marché Immense et plusieurs relais de croissance (plusieurs Milliards d’€)

»Un partenariat avec un intégrateur de fours et ETC :
= Accélérerait la croissance d’ETC
= Apporterait un nouvel élément différenciant a l'intégrateur vs concurrence

= Augmenterait les retombées économiques, environnementales et sociales



